
令和８年度 TECH BEAT Shizuoka 運営等業務委託 質問書に対する回答

質問内容 回 答

当企画提案に複数社でアライアンスを組み参加し
たいと考えておりますが可能でしょうか？
可能な場合は提出資料をどのような名前で用意し
たらよいでしょうか？
また、その他必要な書類等がありましたら合わせて
教えてください。

応募資格を有するのは、法人格を有する団

体のため、貴社が想定されているアライア

ンスが法人格を持たない任意団体である場

合、本業務においては、応募の資格を有し

ません。

業務スケジュール検討の参考にしたく、協賛・出展
料収入が確定するタイミングをそれぞれご教示く
ださい。

今年度は、協賛金は７月中旬、出展料は６

月中旬に確定しました。

令和８年度の請求等に係るスケジュールは

現在未定です。

提案の参考に、昨年開催時または今回の下記資料を

ご支給頂くことは可能でしょうか。

・出展募集要項 ・協賛募集要項

添付資料をご覧ください。

予算増額の背景があればご教示ください。

物価高騰による資材価格の高騰や、コンテ

ンツの充実を図る観点から、予算を増額し

ました。

商談件数および成約件数のKPIは、イベント当日お
よび年間プログラムを通じての目標と理解して構
いませんでしょうか。

商談件数、成約件数については、令和８年

７月 23 日～25 日に開催する TECH BEAT

Shizuoka2026 および年間プログラムを通じ

た年度内の数値目標です。イベント当日の

名刺交換等を契機とし、後日オンライン等

で行った商談も含まれます。

「商談」および「成約」の定義（もしくは認識）を
お示しいただけますか。
例）商談には名刺交換を含む、成約は受発注のみな
らず共同研究や協業合意まで含む、等。

下記のとおりです。

・「商談」

成約の有無に関わらず、下記①②に該当す

るもの。

①イベント当日に会場内で行った面談

②イベント当日の名刺交換等を契機とし

て、後日、対面・メール・オンライン等、

相手方に製品・サービスの説明を行った

もの

・「成約」

相手方の製品・サービスの導入や、双方の

技術やサービスを持ち寄った共同事業の実

施決定



プロデューサーへの謝金額は別途協議とあります

が、今回提出する見積書には計上しなくても構いま

せんでしょうか。それとも、⼀定の金額を仮計上す

べきでしょうか。

後者の場合は目安をご教示ください。

計上してください。

個別金額の回答は差し控えさせていただき

ますが、参考に、今年度の「全体管理費」

の全体額は約 27,000 千円を見込んでいま

す。

提案の参考に、昨年の広報計画（特にどのような媒

体へ出稿されたか）についてご教示ください。

今年度の広報実績をお示しします。

・静岡新聞 20 段記事広告（静岡県知事・実

行委員会会長の対談記事） ２回

・静岡新聞 15 段記事広告 ２回

・静岡新聞５段記事広告 １回

・ＳＢＳ中継

・ニュースピックス番組制作

・静岡市内小学生向けチラシ 9,000 枚

・静岡駅ボード広告掲出

・東静岡駅広告掲出

・協賛企業等へのポスター配布 3,000 枚

PR 動画作成にあたり、編集素材として昨年度以前

の動画をご提供いただくことは可能でしょうか。
提供可能です。

公式アプリは廃止と理解してよろしいでしょうか。

また可能であれば提案の参考までに、ダウンロード

数など昨年の利用状況をご教示ください。

公式アプリの利用は必須要件としていませ

ん。公式アプリを改修・継続利用するか、

その他のシステム・サービス等を利用する

かは、提案事項の一つという認識です。

昨年のダウンロード数は約 16,000 件でし

た。

「会場借上経費は、本委託業務に含めるものとす

る。」とありますが、現状の会場経費の見積書また

は総額をご共有頂くことは可能でしょうか。

現状の見積はございませんので、グランシ

ップの公式ホームページから積算くださ

い。

（ https://www.granship.or.jp/files/dat

a/001203.pdf）

なお、実際の金額は静岡県主催事業による

使用料の減免を含むため、上記ホームペー

ジの金額とは一致しない場合があります。



ステージについて、現時点で同時通訳設備が必要な

海外講演者の登壇予定はありますでしょうか。

現時点で、通訳が必要な海外講演者の登壇

予定はない見込みですが、今後の調整によ

って状況が変わる可能性はあります。

「MeetUp エリア」はどのような形、目的をお考え

でしょうか。

また、スタートアップ MeetUp は何社程度の出展を

見込んでおられますでしょうか。

出展者ブースの MeetUp エリアは、静岡県内

企業の共創パートナーの探索を目的とし

て、シード・アーリーのスタートアップを

誘致予定です。

机、社名を記載した卓上パネル等の簡易的

なしつらえ、エリア開催日ごとに出展者の

入替が可能なスペースとし、３日間で計 30

社程度の出展を見込んでいます。


